
針對高科技電子產品的
整合供需計畫解決方案
透過跨價值網絡的統一供應鏈計劃，推動成長策略並
管理衝擊，以提高敏捷性、反應能力與客戶服務。

高科技電子產品產業持續成長，

然而隨著製造商面臨供應鏈挑 

戰，維持現狀並不是個好選項。

到 2030 年時，高科技電子產品業的市場價值
將超過一兆美元1

未來十年的世界將經歷比過去一百年總和還要

更多的技術進步2

93%的供應鏈領導者計畫增加整個供應鏈的韌
性3

波動
終端顧客需求的波動性加劇 、持續性的半導

體短缺與供應鏈中斷的衝擊，迫使製造商持

有更多庫存 ，導致風險增加與利潤下降。

延遲

由於更依賴全球外包的 ODM 和 EMS 合作 

夥伴，OEM 缺乏對整個供應鏈的可視度。有

限的能見度與資訊共享的延遲導致被動的決

策，通常導致更高的成本和更差的效能。

效率不彰
消費者越來越常在網路上購買電子產品，但

他們希望無論透過哪種購買通路，都能獲得

無縫接軌的消費體驗。不連貫與孤立的供應

鏈營運 導致整個價值鏈效率低落與顧客不滿

意的情況。

供應鏈計畫必須做出改變

挑戰

整合供需計畫解決方案才
能滿足端到端需求

經驗證的價值

Blue Yonder 的服務備受以下世界級公司信賴：

原始做法

• 脫節且孤立的單點式解決方案

• 被動反應與倉促的決策

• 無法應對波動的市場 狀況

• 耗時長且高風險的專案導入

數位轉型後

• 涵蓋需求計畫、製造計畫、供應計畫的端到端整

合供應鏈計畫解決方案

• 幾乎是即時取得庫存、客戶和供應商的狀況，確

保及時了解並有效解決問題

• 由 AI/ML 技術支援的需求預測結合進階供應計

畫，可準確規劃並隨時做好準備應對波動

• 具有較低總體擁有成本（TCO）和消費產業特定

專業化的雲端解決方案可降低風險，並加速價值

實現時間

優勢

預測精確度增加

10 - 15%

OTIF
績效提升

5 - 15%

庫存週轉率
提升

10 - 15%

庫存減少

40 - 60%

營收提升

1 - 2%

利潤提高

0.5 - 2%

在 Western Digital 建立
彈性的供應鏈

Lenovo 聯想案例研究：
透過供應鏈逆風實現業

務轉型

Micron 美光
為供應鏈轉型的典範
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情境規劃

利用供應鏈上的事件所造成的
影響來評估與權衡，以發展有
效的流程計畫

更深入瞭解市場 狀況
與驅動要素，以改善需求與
供應 計畫

需求
預測

建立基準線預測，清理突發
事件與異常

共識
規劃

橫跨品牌、商業、行銷、
財務 與供應鏈 之間進行協

作，建立統一的預測

需求與
供應計畫

透過優化產能、原物料與物
流限制，完善端到端的計畫

以超越目標

需求偵測

自動化 區隔，達成橫跨不
同節點的最佳 庫存等級

庫存優化
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